PRESENTACION
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Estimado Cliente:

Desde nuestro deparramento
de Atencion Personalizada A
Compradores.

Queremos dar apoyo,
asesoramiento e informacion de
valor a los clientes que decidan
comprar un inmueble a través
de nuestra empresa.

Partiendo de dos premisas
fundamentales:

@ REALTYONEGROUP
ILUSIONA
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: o

SER UTILES

IR %

7/

Que contratGdndonos
le ayudemos a
conseguir su objetivo.




I SEREMOS NECESARIOS SI USTED SE VE
IDENTIFICADO CON ALGUNA DE ESTAS SITUACIONES

REALTYONEGROUP
ILUSIONA

1. Si tiene pocos o nulos conocimientos
técnicos sobre inmuebles.

2. Si tiene pocos o nulos conocimientos
legales sobre inmuebles.

3. Si no tiene conocimientos sobre
tfendencias de mercado inmobiliario.

4. Si cree que no posee ciertas dotes
para la negociacion.

5. Sise plantea la compra sin fener en sus mManos
la informacidn del inmueble, la zona y el entorno.

6. Si hace visitas a los inmuebles, solo por el
visionado de unas cuantas fotografias.

/. Si se plantea la compra sin tener en sus
manos todas las ofertas bancarias del posible
préstamo que va a solicitar.

8. Si cree que las personas compran en la
mayoria de los casos por sensaciones y no por
datos objetivos




Por
Ca

consegu

Y seremos utiles si somos capaces
de resolver todas las situaciones
anteriormente planteadas y
IMmos el objetivo que usted
y su familia se haya propuesto.

todo ello, hemos disenado est

talogo de Servicios para cubri
las expectativas del cliente mas

exigente.

@ REALTYONEGROUP
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I Juntos desde el Inicio hasta el Final

Anadlisis de Necesidades

Seleccion de Inmuebles

O

Visitas a los Inmuebles

Propuesta de compra

El Cierre

dNOYDOIANOALIVIY

YNOISMI

Preparacion Escritura Publica de Compravento

Firmna Escritura Publica de Compravento

Servicio Postventa ]
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I ANALISIS DE NECESIDADES &

o Caracteristicas, dimensiones,
1. Andlisis calidades, entorno, zona, etc.

necesidades

Objetivo:

CLARIDAD

Que usted sepa qué puede
comprar en funcion de sus

2 Andlisis o I(;\CJ:uh/égdczjlle presTupues’ro necesidades.
. . etallado de gastos
viabilidad asociados a la compra.

econdomica

o Opcionesy
. condiciones de
3. Opciones cada entidad

financiacion bancaria
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SELECCION DE INMUEBLES &

, o Siempre gjustados a sus
1. Prelistado de necesidades

inmMmuebles

Objetivo:

COMODIDAD

2 Envio del o Generacion de un
prelistado al informe en Excel con
cliente la opinidn del REC.

No pierda su fiempo, Nosotros
lo hacemos por usted

3. Seleccidn de o De esta seleccion se solicitard
inmuebles por el toda la documentacion

cliente

N o Verificacion caracteristicas,
4. Previsita por comprobacion de su estado y

4> parte del asesor alrededores

5. Envio al cliente

o Incluye ultimas nofticias
relevantes y opinion
personal del asesor

del informe de
previsitas
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I VISITAS A LOS INMUEBLES &

1. Confirmacion o Clon el prppie’rglqlio del ilnmue’r'tc);lleld
dia y nOTa el asesor inmobiliario o la entida

bancaria

Objetivo:
COMODIDAD

No pierda su fiempo, Nosotros
lo hacemos por usted

vy Xololaglololalelnal[STal(oll ° /\SEsoramiento sobre

cualquier duday
de un representante andlisis DAEO del

en las visitas inmueble

3- Descar’re ON Si se descarta se vuelve a la

eleccién de fase 2, si se elige se continda

: con el proceso y estudios
iInmueble posteriores
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I PROPUESTA DE COMPRA &

> o En funcion al estudio de mercado,
1. Preparacion consiguiendo las condiciones mds
oferfa de compra favorables y con la mejor

financiacion

Objetivo:

REPRESENTACION
NO se va a sentir solo, va a tener
NnUestro apoyo y asesoramiento.

. o Con toda la
2. Presentacion de la documentacién

oferta al cliente necesaria

o Siempre a favor de
nuestro cliente

3. Negociacion de la

propuesta con €l
vendedor

o En el caso de no

4. Renegociacion y ser aceptada la
presentacion de anterior

nuevas ofertas




1. Cierre

acuerdo de
compra

EL CIERRE

> Redaccidon y revision de
los documentos y siempre
velando por los intereses

de nuestro cliente

2. Firma de

Documentos

o Con absoluta
garantia,
seguridad y
franquilidad

REALTYONEGROUP
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o

Objetivo:

TRANQUILIDAD
Que todo esté en orden y con
seguridad juridica



I PREPARACION ESCRITURA @
PUBLICA DE COMPRAVENTA
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1. Preparacion

» Peticién vy revision de todos los Objetivo:

documentos necesarios

de la firma ante

glejielle SEGURIDAD

Este dia tiene que ser el mas
feliz para el cliente

2. Solicitud a

notaria de un » Para revision un dia antes
BORRADOR de de la fecha Firma

Escritura

3. Revision del > Vamos a ir un dia antes de
inmueble antes para comprobar que todo
de la firma estd correctamente




I FIRMA ESCRITURA PUBLICA
DE COMPRAVENTA
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Objetivo:

1. Acompanamiento o Acompanamiento con

nuestro cliente a notaria
NI UN SOLO IMPREVISTO

Ningun asunto pendiente
sin resolver

. o Lectura Escritura, coordinacion
2. Comprobacion con oficial de notaria para que
metodos de pago todo este correcto y se esté en la
notaria el menos tiempo posible.

o Acompanamiento a bar,
restfaurante o similar para
3. Celebracion celebrar la compra. (Esto

de la Adquisicion de obligado

cumplimiento)
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SERVICIO POSTVENTA &

| W-Yelelpglelelaleingilslaifell - Comprobacion de lo pactado
al inmueble y reclamacion en caso
contrario

Objetivo:

CLIENTES PARA SIEMPRE
Que se sienta satisfecho de
habernos contratado

2. Preparacion y o Siempre en tiempo y forma, para
presentacion evitar el pago de infracciones y
impuestos y tasas posibles disgustos, es decir mdas gastos

3. Cambio de

: : o De suministros y comunidad
;> fiularndac de propietarios (si hubiera)

s cCa[elellolgRe s o Si fuese necesario para
profesionales reformas o ayuda en mudanza

5. Consultas teleféonicas o
presenciales de por vida




I BENEFICIOS PARA USTED &

REALTYONEGROUP
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1.- AHORRO 2.- NUNGUNA 3.- AHORRO 4.- ELIMINACION
DE TIEMPO PREOCUPACION DE DINERO DE CONFLICTOS

Ahorramos mds éh?rramos el 100% Le garantizamos Eliminamos el 100%
o A=r e as sorpresas por que va a comprar i

de_l 70% en \/_lsﬂqs vicios ocultos, gastos al mejor precio del de los conflictos que

innecesarias imprevistos, etc... se va a encontrar en

mercado el camino




Sl le parece interesante lo que le he contado,
serd un placer ampliarle la informacidén y
ponerme a frabagjar para usted:

FRANCISCO SUAREZ

( 619035316

2 francisco.suarez@grupoilusiona.com

Cl/ Jose Luis Peéerez Pujadas, 14.
Q Edificio Férum, B48. Médulos
B43 y B48. Granada, 18006.

an www.grupoilusiona.com

@ REALTYONEGROUP
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